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睿远基金管理有限公司、赛伯乐投资集团有限公司、三星資產

運用(香港)有限公司、山西证券股份有限公司、上海晨燕资产

管理中心(有限合伙)、上海诚熠私募基金管理中心(有限合

伙)、上海方物私募基金管理有限公司、上海光大证券资产管

理有限公司、上海国赞私募基金管理合伙企业(有限合伙)、上

海极灏私募基金管理有限公司、上海锦上私募基金管理有限公

司、上海劲邦股权投资管理有限公司、上海宽远资产管理有限

公司、上海理成资产管理有限公司、上海利檀投资管理有限公

司、上海汽车集团金控管理有限公司、上海勤辰私募基金管理

合伙企业(有限合伙)、上海睿郡资产管理有限公司、上海润桂

投资管理有限公司、上海申银万国证券研究所有限公司、上海

天猊投资管理有限公司、上海通晟资产管理有限公司、上海伟

卓商务咨询服务有限公司、上海甬兴证券资产管理有限公司、

上海元昊投资管理有限公司、上海证券通投资资讯有限公司、

上海紫阁投资管理有限公司、申万宏源证券有限公司、深圳固

禾私募证券基金管理有限公司、深圳前海海雅金融控股有限公

司、深圳市红方资产管理有限公司、深圳市金田私募证券基金

管理有限公司、深圳市领骥资本管理有限公司、深圳市前海禾

丰正则资产管理有限公司、深圳市尚诚资产管理有限责任公

司、深圳市智诚海威资产管理有限公司、盛博香港有限公司、

苏州嘉诺环境科技股份有限公司、天风证券股份有限公司、天

堂硅谷资产管理集团有限公司、天治基金管理有限公司、通用

技术创业投资有限公司、万家基金管理有限公司、西南证券股

份有限公司、协新科技、新韓資產管理有限公司、信达证券股

份有限公司、兴合基金管理有限公司、兴业证券股份有限公司、

兴银理财有限责任公司、野村东方国际证券有限公司、易唯思

商务咨询(上海)有限公司、奕金安投資有限公司、银华基金管

理股份有限公司、永赢基金管理有限公司、甬兴证券有限公司、

长城国瑞证券有限公司、招商证券股份有限公司、浙江浙商证

券资产管理有限公司、中国国际金融股份有限公司、中国人保

资产管理有限公司、中国银河证券股份有限公司、中航证券有

限公司、中荷人寿保险有限公司、中欧基金管理有限公司、中

融基金管理有限公司、中泰证券股份有限公司、中信建投证券

股份有限公司、中信期货有限公司、中信证券股份有限公司、

中意资产管理有限责任公司、中银国际证券股份有限公司等

180 位机构投资者 

 

时间 2023 年 4 月 25 日 15:00-16:00  

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长、总裁：吴丰礼 

财务总监：周永冲 

副总裁、董事会秘书：孔天舒 

投关总监、证券事务代表：谢仕梅 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司 2022 年业绩情况 

答：2022 年，公司实现营业收入 49.84 亿元，同比增长 51.36%，

归母净利润 1.60 亿元，同比增长 144.16%。 

其中，工业机器人及自动化应用系统业务实现营业收入

128,793.39 万元，同比上升 15.29%；注塑机、配套设备及自

动供料系统业务实现营业收入 43,033.36 万元，同比下降

17.18%；数控机床业务实现营业收入 22,326.13 万元，同比

增长 148.08%；智能能源及环境管理系统业务实现营业收入

296,451.02 万元，同比增长 96.16%。 

 

2、工业机器人及自动化应用系统业务经营情况 

答：2022 年，工业机器人及自动化应用系统业务实现营业收

入 12.9 亿元，同比上升 15.29%；其中工业机器人实现收入 3.6

亿元，同比下降 31.31%，自动化应用系统实现收入 9.3 亿元，

同比增长 58.53%。 

工业机器人收入下降的主要原因系：受到注塑领域行业景气度

下行以及行业竞争加剧的影响，直角坐标机器人收入同比下降

35.8%。 

2022 年，公司自产多关节工业机器人本体出货量超 1700 台，

较去年同期实现超 70%增长，主要原因系：1）公司“大客户+

细分”市场开拓策略成效凸显；2）技术迭代升级、公司产品

系列不断丰富，性能持续优化，市场认可度进一步提升；3）

国产替代进程加快。 

 

3、工业机器人业务的未来发展计划 

答：在产品方面，未来公司会持续加大研发投入力度，加强人

才梯队队伍建设，在 SCARA 和六轴机器人方面将进一步丰富产

品线。 

在下游拓展方面，2023 年的重点拓展领域为 3C 和新能源，在

3C 领域，客户对公司的认可度持续提升；在新能源领域，通
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过自动化应用系统业务、智能能源及系统管理业务加大对大客

户资源的开拓力度，争取获得更多大客户订单，进一步提升品

牌影响力。 

 

4、数控机床业务的经营情况 

答：2022 年，数控机床业务实现营业收入 22,326.13 万元，

同比增长 148.08%，毛利率 26.98%，同比增加 9.06 个百分点。

从控股子公司埃弗米自身业务来看，2021 年营收约为 1.4 亿

元，2022 年实现同比增长约 59%。 

营收增长的原因：1）公司五轴数控机床的需求来源于多个行

业，包括民用航空、精密模具、新能源汽车零部件、通用零件、

工程机械、医疗等，从市场需求端来看，订单需求量持续保持

稳定增长；2）公司报告期内推出新产品 GMU600 天车式五轴联

动加工中心，主要用于新能源汽车零部件、通用零件、民用航

空领域加工，全年该产品订单超过 30 台，客户购买意愿较高；

3）进一步扩充了生产基地、新引进了不少技术人才，为产能

提升提前做好了规划。 

2022 年，五轴联动数控机床签单量超 160 台，同比增长超 60%，

出货量超 130 台，同比增长 100%以上，保持快速增长。目前，

埃弗米订单排产仍处于饱满状态，截至 2022 年 12 月 31 日，

埃弗米在手订单超过 1.6 亿元。 

 

5、注塑机业务的经营情况及未来发展思路 

答：2022 年，注塑机业务实现营业收入 17,479.09 万元，同

比下降 24.31%，毛利率 20.20%，同比增加 5.43 个百分点。营

收下降的原因： 2021 年下半年以来注塑机需求明显放缓，行

业竞争愈加激烈，导致注塑机业务持续承压；2022 的发展重

心由“追求规模”向“打磨产品”转变。 

毛利率上升的原因：1）报告期内升级迭代产品，产品性能持

续提升，新产品逐渐打开市场；2）随着公司技术进一步成熟，
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工艺持续优化，且供应链体系逐渐完善，前期物料消耗成本有

所降低。 

2023 年，公司对注塑机业务的重点规划是提升规模，进一步

提高品牌影响力；同时，TE 系列全电动注塑机已实现销售，

后续会小批量推出市场。 

 

6、智能能源及环境管理业务毛利率下降的原因 

答：近两年公司新切入锂电、光伏等领域，开拓新行业、新客

户初期毛利率较低，导致智能能源及环境管理业务毛利率有所

下滑。 

 

7、后续如何改善毛利率水平？ 

（1）在工业机器人方面，随着公司工业机器人销量规模持续

提升、核心零部件自制实现更加全面的替代，毛利率将会持续

改善。2022 年毛利率为 38.44%，较 2021 年提升 2.12 个百分

点。 

（2）在注塑机方面，随着公司销售产品结构优化、低毛利的

初始产品销售占比降低，以及随着规模效应提升、供应链成本

降低，注塑机产品毛利率较以往已有明显提升。2022 年注塑

机毛利率为 20.20%，较 2021 年提升 5.43 个百分点。 

（3）在数控机床方面，随着公司产品体系进一步完善、及产

能进一步扩充，规模效应所带来的毛利率提升将会持续显现。

2022 年数控机床毛利率为 26.98%，同比增加 9.06 个百分点。 

（4）在自动化应用系统方面，公司 2022 年在调业务的方面对

自动化调整比较大，收缩低毛利项目、个性化定制比重高的项

目，后续会更加聚焦行业、聚焦客户，提高人效比及整体盈利

能力。 

（5）在智能能源及环境管理业务方面，公司将持续围绕 3C、

锂电、光伏为主做深产业链，持续优化工艺、优化供应链成本；

拓展海外市场，提高海外收入占比；重点挖掘优质客户，调整
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优化下游客户结构，以改善整体毛利率水平。 

 

8、2023 年一季度业绩下滑的原因？如何展望未来？ 

答：2023 年一季度，公司实现营业收入 7.99 亿元，同比下降

13.98%，归母净利润 1205 万元，同比下降 77.62%。主要原因

系：智能能源及环境管理系统业务近两年新切入了较多锂电、

光伏等新领域客户，开拓新客户初期毛利率较低，导致该业务

毛利额同比减少超 6000 万元，公司营业利润同比下降 81.67%。

但其他业务板块毛利率均实现了不同程度的同比增长，公司后

续会重点围绕“产品升级、降本增效、出海拓展”三个方向整

体改善经营质量。 

尽管我们的盈利能力在 2022 年得到了明显修复，但项目类业

务占比较大带来的波动性影响难免还是会让公司产生短期“阵

痛”。我们的产品类发展趋势在持续向好，希望大家再把时间

再拉长一点来看，相信未来我们会给大家带来满意的答卷，欢

迎大家持续关注拓斯达二季度、下半年以及后续的经营发展变

化。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 4 月 28 日 

 


